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Artifices de nuestro propio Destino

Por Gustavo Ibafez Padilla

Aprendamos a enfrentar nuestro destino, a construir el futuro que
gueremos en vez de resignarnos a que las cosas “nos pasen”. Tomemos
la ensefianza que nos deja esta fabula y seamos artifices de nuestro
propio destino.

LA MUERTE Y EL MORIBUNDO

El hombre sabio est4 siempre preparado para emprender
el viaje definitivo. Pero el hombre necio se sorprende cuando
llega la muerte a su casa. El prudente se ha dado cuenta de
que un dia u otro tendrd que hacer este viaje, y por eso siem-
pre lo espera y nunca le coge de improviso.

El momento en que la muerte puede llegar empieza en el
mismo momento de la vida, pues desde el mismo instante en
que se nace, se puede morir. ;

La muerte no perdona ni a los mas jévenes, ni a los her-
mosos, ni a los débiles, ni a los fuertes. Cuando llega su mo-
mento salta por encima de todas las cosas y coge a los elegidos.

Esta historia cuenta la llegada de la muerte a casa de un
hombre necio. Este hombre estaba ya moribundo. Contaba
cerca de cien afios, y se quejaba amargamente a la muerte.

Le decia que no habia tenido tiempo de hacer testamento,
y que se habia presentado de improviso.
7
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—11Oh, muerte! ! No es justo que vengas a mi sin avisar-
me. Mi mujer no quiere que me vaya todavia. No he tenido
tiempo de hacer testamento. Estoy esperando un bisnieto y
quisiera conocerle. Ademés, debo hacer reformas en la casa
antes de partir de este mundo. Espera un poco, muerte.

Al oir estas palabras, la muerte repuso indignada al an-
ciano: .

—jCémo! JPor qué te quejas? Yo no te he sorprendido.
Piensa que tienes casi cien afios. A esta edad debe esperarse
ya a la muerte en cualquier momento.

»Ademés, en la ciudad no hay otro hombre con mas edad
que ti. Ni siquiera en la nacién encontrariamos diez con tus
afios. En vez de quejarte, deberfas estar agradecido.

»Y no digas que no te he avisado. ¢ Acaso no notabas des-
de hace tiempo que cada vez ofas peor? ¢No has notado que
tus movimientos eran més lentos y tardabas mds en reaccionar
ante los estimulos?

»Est4s muy mal de la vista, y apenas distingues las formas.
Dices que quieres reformar tu casa antes de irte, {para qué?
Lamentas los bienes de este mundo cuando no puedes disfru-
tar de ellos.

»Has visto también cémo tus amigos iban muriendo uno
tras otro. Has sido t el tnico que quedaba. ¢No era ésta una
sefial? No te importe no haber hecho testamento. Sigueme,
que ya es hora,

Cuando se muere a esta edad, hay que estar contento y 3
dar las gracias por haber podido vivir tantos afios. '

78

Nacemos, crecemos y morimos. Este es un factor comun que tenemos todos
los seres humanos. Es légico entonces, como seres racionales y emocionales
gue somos, que nos preocupemos por nuestro futuro y el de nuestros seres
gueridos. La solucion a este problema se encontré hace siglos —el Seguro de
Vida—. Su funcién es la de servir como proteccion y prevision economicas y
también brindarnos seguridad emocional.
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El Seguro de Vida es un instrumento
financiero genial por su versatilidad y
multiplicidad de funciones y beneficios.
Permite mantener econOmicamente a
una familia, cuando se produce un
hecho desgraciado, como la muerte o la
incapacidad del sostén de la misma.

Todos estamos expuestos a mudltiples
riesgos  -accidentes, pérdida de
ingresos por enfermedades,
incapacidad o muerte prematura-. No
se puede predecir la ocurrencia de
estos eventos, pero si minimizar sus
consecuencias econdmicas. Un seguro de vida es un instrumento esencial
para garantizarnos proteccion financiera. Su principal objetivo es sustituir
los ingresos perdidos con la muerte o incapacidad. Mediante la indemnizacion
pagada por la compariia de seguros, nuestros seres queridos podran continuar
con su actual nivel de vida o inclusive mejorarlo.

El riesgo es imposible de evitar. No Sallinsdiiinotecns

podemos librarnos de él, pero si

protegernos de las consecuencias N Pago de
Proteccion Impuestos y

econdémicas cuando efectivamente se Eamillii
produce un dafio. Para esto se
desarroll6 la administracion del riesgo.

Gastos

=y

Un patrimonio adecuadamente Ap"?eﬁ"’“es "
diversificado, inversiones de reserva Seguro
de gran liquidez y una combinacion de de Vida

seguros, permiten minimizar los
perjuicios econémicos provocados por
los siniestros.

Muchas personas evitan abordar Inversién de Educacién de
temas que les resultan desagradables - Ll fos Hijos
como las enfermedades, los wan. Bconomiapersonal.corm.ar

accidentes o la muerte- y por ello

postergan la decisién de contratar un seguro de vida. Otros piensan que por no
tener personas a su cargo no necesitan esa cobertura. Sin embargo, los
seguros de vida son instrumentos versatiles y sofisticados. Incluyen coberturas
muy amplias y sistemas de inversion; lamentablemente en los paises en
desarrollo no existe una cultura del seguro suficientemente arraigada. Si se es
empleado o autonomo, los ingresos dependen de la propia capacidad de
trabajar. ¢Qué ocurriria si llegaramos a sufrir algin accidente o enfermedad
gue nos provocase una incapacidad temporal o permanente? Este es un claro
ejemplo de riesgo que nos afecta directamente como individuos, aunque no
tengamos personas a cargo.
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Prever el futuro y obrar en consecuencia es un acto de inteligencia, de amor
hacia nuestros seres queridos y ademas constituye un excelente negocio
financiero. Después de todo la mayoria de los seguros de vida acaban siendo
cobrados por sus propios titulares (que nunca sufrieron un siniestro) cuando
consideran que ya no precisan seguir contando con la cobertura del seguro. En
este caso, el seguro de vida funciona como un excelente plan de inversién que
permite construir un importante capital en forma sistematica y programada.

El Seguro de Vida es un acto de amor

Para continuar investigando y ampliar
sus conocimientos, puede obtener
mas informacion sobre estos temas
consultando en:

Gustavo Ibafez Padilla. Manual de
Economia Personal. Como potenciar
Sus ingresos e inversiones. Buenos
Aires: Dunken, 2013. 9" ed.

por correo electronico:
gustavoip@arnet.com.ar
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Advertencia importante: El contenido de este libro electronico tiene el propdsito de
brindar informacion Gnicamente y no constituye una oferta de venta, o0 una invitacion a
compra, 0 una invitacion para investigar acerca de un producto financiero cuando
cualquier oferta de venta o invitacién de compra pudiera violar las leyes la jurisdiccién
correspondiente. Este libro electrénico sélo contiene informacién general, no pretende
ofrecer asesoramiento de inversion personal y no toma en consideracion los objetivos
especificos de inversion, la situacion financiera ni las necesidades particulares de
ninguna persona especifica.

Coleccion Economia Personal

Gustavo Ibafiez Padilla es ingeniero civil, master en comunicacion
institucional, profesor universitario, consultor financiero, escritor y
conferencista. Es miembro fundador del Comité IRAM para la aplicacion en
Argentina de la Norma ISO 22.222 (Planificacion Financiera Personal). ES
autor del Manual de Economia Personal, el libro argentino de finanzas
personales mas vendido. Es Secretario y fundador de la Fundacién Argentina
de Networking. Es Director de Crecer y Prosperar, consultora especializada
en desarrollo personal, profesional y de negocios.
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